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CALLAHAN PROPIEDADES COMERCIALES

La “Formula” para el éxito de Garratt-Callahan ahorra a una compaiiia de
software $20,000 al afio

Problema

En su complejo de siete edificios, una gran compaiia de software tuvo un problema general: todos los
edificios presentaron un olor terrible. Estaba claro que el olor emanaba de las trampas de grasa en las
cocinas, pero la costosa medida de drenar y de limpiarlas semanalmente no pudo solucionar el problema.
Mientras tanto, empleados, clientes y visitantes se quejaban. Muchos simplemente abandonaban el lugar.

Solucion

El representante de campo de Garratt-Callahan fue llamado a escena e introdujo la Férmula BZ8200-L,
producto de bioaumentacion de poder industrial, en todas las trampas de grasa. El producto trabajé como
fue disefiado, para acelerar la digestion de las grasas y aceites bajo condiciones aerobias o anaerobias. El
olor ofensivo desaparecié de todos los edificios casi inmediatamente.

Resultados
Ahora todos sonrien nuevamente en el lugar. Los encargados del edificio también sonrieron porque no
tuvieron que pagar mas $20,000 por afio en el mantenimiento de la trampa de grasa.

Conclusion

La soluciéon correcta a un problema en el tratamiento de agua puede parecer simple. Pero en
Garratt-Callahan esa simplicidad descansa en 100 afios de experiencia en el campo y en el laboratorio.

Garratt-Callahan: Soluciones elegantes para el tratamiento de agua, basadas en un siglo de
experiencia y de maestria.
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